Agitator Distillery stärker konkurrenskraften

Nordic Whisky Capitals operativa dotterbolag, Agitator Distillery, marknadsför idag en bredare produktportfölj än någonsin tidigare. Produktkategorierna inkluderar whisky, lagrad rom, gin och snaps.

Kontraktstillverkningen, som Agitator erbjuder mot branschkunder i affärsområdet Agitator Bulk & Contract (ABC), erbjuder numera de flesta spritkategorier. Till exempel producerar ABC en svensk vodka som säljs som private label i USA:s största butikskedja för vin och sprit.

Bredden i portföljen och den höga kvaliteten är en styrka som i dagens marknadsklimat innebär en extra viktig konkurrensfaktor. I början av 2022 invaderade Ryssland Ukraina och sedan dess har världen levt med en lågkonjunktur med pressad privat konsumtion. I spritbranschen sker sedan en tid tillbaka stora neddragningar. Den globala spritkonsumtionen visar inga större minskningar men utbudsöverskott och överproduktion inom branschen skapar ändå stora utmaningar.

I dagens situation är det självklart de företag och varumärken som står bäst rustade som lyckas bäst, både i dagens marknadsklimat och när konsumtionen vänder upp igen. Agitator arbetar hårt, konsekvent och målmedvetet för att anpassa sig efter verkligheten. Vi ska bli ett av de bolagen som bäst klarar stålbadet, både just nu och i framtiden.

Den breddade produktportföljen, både inom varumärket Agitator och i ABC, ger dels riskspridning men skapar också stora offensiva möjligheter. 

Förutom utveckling av nya produktkategorier har det senaste året också innehållit en omfattande vidareutveckling av Agitators förpackning. Den nya förpackningen lanserades den första september. Den ökar synligheten markant och framhäver tydligt varumärket Agitator. Förpackningen ökar Agitators konkurrenskraft avsevärt.

Ett annat område där Agitator det senaste året skruvat upp konkurrenskraften är distributionskanaler. När marknaden är trög ökar kraven på närvaro och aktivitet. Agitator har det senaste året tagit över både exportförsäljningen till distributörer och den inhemska försäljningen till Systembolaget i egen regi. Resultatet är ökade marginaler, bättre kommunikation mot konsument och närmare samarbete med utländska distributörer.

För att finansiera marknadssatsningarna som tar Agitator dit bolaget är på väg är det viktigt att skapa finansiella förutsättningar för vägen uppåt. En större stabilitet i den långsiktiga finansieringen har skapats genom att Agitator ersatt delar av banklånen med långfristiga lån från större ägare.

För att finansiera marknadssatsningarna som stärker konkurrenskraften och för att stärka balansräkningen genomförs också en nyemission. Emissionslikviden kommer delvis att användas till marknadssatsningarna och delvis till att lösa lån med hög ränta. 

Styrelsen i Nordic Whisky Capital har beslutat om en företrädesemission. Även nya aktieägare bjuds in att teckna aktier. Företrädesemissionen på cirka tio miljoner kronor genomförs mellan den 14 september och 28 september. Emissionen är garanterad av bolagets huvudägare till cirka 85%. Ingen garantiersättning utgår för garantierna.

För ytterligare information, kontakta vd Håkan Jarskog:
070-749 68 97
hakan@nordicwhisky.se

