
 

 

 

HALVÅRSRAPPORT 2025 
1 januari-30 juni 
  

 
FINANSIELLA NYCKELTAL, TSEK 2025 2024  ÖVRIGA NYCKELTAL 2025 2024 
Nettoomsättning 11 615 10 473  Destillering (liter ren alkohol) 56 296 79 499 
Förändring nettoomsättning +11% -12%  Antal anställda 30/6 9 11 
     Försäljning egna varumärken 8 485 7 374  Antal nya exportmarknader 0 3 
     Försäljning Agitator Bulk & Contract 3 130 3 099  Antal produktlanseringar 3 3 
Rörelseresultat 1 757 -2 246  Antal sålda flaskor egna varumärken 80 282 53 707 
Rörelsemarginal 15% Neg     

 
 

NYA OCH NYGAMLA PRODUKTER   

    

 

Ökad försäljning av egna 
varumärken genom 
lansering av nya 
spritkategorier. 
 
Rörelsevinst genom 
kraftigt sänkta 
rörelsekostnader. 

Nylansering Nylansering Nylansering Ny storlek  
 
 

DET FÖRSTA HALVÅRET 2025 I KORTHET 
 

OMVÄRLD 
Lågkonjunkturen, med låg konsumtion som resultat, biter sig 
fast i EU. Inte minst syns den tröga konsumtionen i Sverige. 
Den låga konsumtionen pressar alla konsumentvaror och 
naturligtvis även whisky och andra spritkategorier.  
 
Dåliga tider innebär också att whiskyköparna väljer säkra 
alternativ när man unnar sig whisky. Nya varumärken väljs 
bort. Det gör marknadslanseringar på nya marknader svåra. 
 
FÖRSÄLJNING 
Nettoomsättningen ökade med 11% jämfört med det första 
halvåret 2024. 
 
Exporten av egna varumärken sjönk jämfört med samma 
period föregående år. I Sverige ökade försäljning, främst 
genom lansering av produkter i de nya spritkategorierna rom 
och gin.  
 
Totalt ökade försäljningen av egna varumärken med 15% i 
värde och 49% i volym. Den stora skillnaden beror på att 
priset på de nya kategorierna rom och gin är lägre än på 
whisky. Produktionskostnaderna är också lägre, vilket 
innebär att marginalerna ändå är tillfredsställande. 
 
Försäljningen inom Agitator Bulk & Contract (ABC) låg på 
ungefär samma nivå som första halvåret 2024.   
 
RÖRELSERESULTAT 
Det positiva rörelseresultatet är främst en effekt av stora 
besparingar på marknads- och säljkostnader. Framför allt 
har den nedlagda försäljningen på Amazon inneburit väldigt 
stora besparingar. Vi har nu en kostnadskostym som gör att 
vi går med vinst trots en pressad försäljning.  
 

 NY STRATEGI 
En strategisk förändring i bolagets inriktning är att bredda 
sortimentet till andra produktkategorier än whisky. Som 
första nya spritkategori lanserades Agitator Chestnut 
Reserve Rum i september 2024. 
 
Under 2025 fortsatte Agitators lansering av nya 
produktkategorier, liksom lansering av nya produkter i de 
nylanserade kategorierna. Med tiden ska våra nya 
spritkategorier byggas ut till hela produktportföljer på samma 
sätt som whiskysortimentet. 
 
I mars lanserades Arboga Dry Gin och i maj Argument 
Hickory Rum. Fler lanseringar väntar under hösten. 
 
HÄNDELSER EFTER PERIODEN 
I augusti lanserade Agitator ytterligare en ny spritkategori när 
snapsen Arbogahäxan släpptes lagom till kräftorna. 
 
För att spegla bolagets nya, bredare, inriktning på fler 
spritkategorier bytte företaget namn till Agitator Distillery AB i 
augusti. Det nya namnet har också fördelen att vara mer 
gångbart internationellt. 
   
Ett nytt avtal med en distributör i Belgien tecknades i 
augusti. Lansering av Agitator i Belgien sker i samband med 
en whiskyfestival i Gent i oktober. Det blir det första landet 
där Agitator lanserar hela sin spritportfölj med whisky, rom 
och gin samtidigt. 
 

 


